
Für einen unserer Mandanten suchen wir für das Vertriebsgebiet Düsseldorf / die 
Region NRW / West einen

Account Manager (m/w) Network Integration - mit 
Schwerpunkt Unified Communications

Die Tätigkeitsinhalte
In Ihrer Tätigkeit sind Sie im Vertriebsgebiet West für die Betreuung eines fest zugeord-
neten Kundenkreises zuständig und bauen die Geschäftsbeziehungen kontinuierlich 
aus. Darüber hinaus sind sie für die Akquisition und Weiterentwicklung von Neukunden 
verantwortlich. Neben der Vermarktung der „Core-Produkte“ aus dem Bereich Network 
Integration und dem Vertrieb lösungsorientierter Dienstleistungen und Produkte füh-
render IT-Hersteller (v.a. Cisco) liegt der Schwerpunkt im Bereich Unified Communica-
tions. Gemeinsam mit den Fachabteilungen erarbeiten Sie kundenspezifische Lösungen 
und präsentieren die Konzepte beim Kunden. Sie positionieren unseren Mandanten als 
zuverlässigen Berater im Lösungs-Umfeld und tragen so zu einer Stärkung der Kunden-
bindung und Entwicklung langfristig angelegter Partnerschaften bei.

Ihre Qualifikation
Nach einer erfolgreich absolvierten kaufmännischen oder vergleichbaren Ausbildung 
haben Sie bereits mehrjährige Vertriebserfahrung im IT-Umfeld gesammelt, idealer-
weise in den Bereichen Netzwerklösungen oder Telekommunikation und haben Erfah-
rung im Cisco-Lösungsvertrieb. Sie bringen sehr gute betriebswirtschaftliche Kenntnisse 
mit, eine ausgeprägte Kunden- und Serviceorientierung und gute Kundenkontakte in 
der Region. Außerdem haben Sie eine strukturierte und sorgfältige sowie ergebnisorien-
tierte Arbeitsweise gepaart mit Verhandlungsgeschick und Termintreue. Wünschens-
wert wären Kenntnisse in Salesforce.de. Deutschkenntnisse auf muttersprachlichem 
Niveau, sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift sowie eine hohe Reisebereit-
schaft sind Grundvoraussetzung.

Das Unternehmen
Bei unserem Mandanten handelt es sich um einen internationalen Dienstleistungsspe-
zialisten der IT-Branche, dessen Kunden zu den Top-Unternehmen weltweit gehören. In 
einer engagierten Arbeitsatmosphäre, in der die persönlichen und fachlichen Weiterent-
wicklungsmöglichkeiten der Mitarbeiter intensiv unterstützt werden, werden Sie mit 
hochinteressanten Projekten betraut.

xinonet ist spezialisiert auf HR-Dienstleistungen im Umfeld der IT-Infrastrukturtechnik, 
vorwiegend im High-end Bereich. Unsere Kernkompetenz sind zertifizierte Spezialisten, 
erfahrene Führungs- und Saleskräfte und entsprechende Talente. 
Übrigens: Auch Initiativbewerbungen sind ausdrücklich willkommen.

Interesse geweckt?
Dann schicken Sie Ihre Bewerbung an: kandidaten@xinonet.com 
Bitte senden Sie Dateianhänge ausschließlich als pdf.

www.xinonet.com 


