
Für einen unserer Mandanten suchen wir für die Region Nord/Ost einen

Account Manager (m/w) mit Schwerpunkt Carrier & Service 
Provider (Ref. 413_488)

Die Tätigkeitsinhalte
In dieser Tätigkeit sind Sie für die Identifizierung und Qualifizierung von Neukunden zustän-
dig, ermitteln so Geschäftspotential im Carrier- und Service Provider-Markt und übernehmen 
auch die Kundenbetreuung. Hinzu kommen Vertragsverhandlungen und die Unterstützung 
des Innendienstes bei der Angebotserstellung sowie der Aufbau und die Pflege der Kontakte 
zu Hersteller-Partnern wie Juniper, Cisco Systems, Brocade, Ciena, Infinera, Transmode etc. Sie 
verhandeln sowohl mit Kunden als auch Herstellern und akquirieren entsprechenden Termine 
proaktiv und selbstständig. Mit Ihrem kompetenten, verbindlichen und seriösen Auftreten 
sowie Ihrer hohen Kunden- und Serviceorientierung tragen Sie so dazu bei, dass das Unterneh-
men bei seinen Kunden als kompetenter Partner mit klugen und maßgeschneiderten Konzep-
ten platziert wird. Entsprechende Kontakte in der Region in der Region Nord/Ost setzen wir 
voraus.

Ihre Qualifikation
Sie verfügen über mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb von Carrier- und Service Provider-
Netzwerkinfrastrukturen einschließlich Dienstleistungen für die Übertragung von Sprache, 
Daten und Videosignalen. Diese Erfahrung haben Sie entweder im Carrierbusiness eines 
Systemintegrators oder im Endkundenkontakt beim Hersteller gesammelt. Zu Ihren Vertriebs-
schwerpunkten gehören Technologien aus den Bereichen/Themen Optical Transmission, IP 
MPLS, IP Services, Voice, Data Center, Security, OSS/BSS etc. Ihre umfassenden Kenntnisse und 
Vertriebserfolge im Carrier- und Service Provider-Umfeld können Sie mit entsprechenden Kon-
takten und Projekten belegen. Erwünscht sind neben Deutschkenntnissen auf muttersprach-
lichem Niveau auch gute Englischkenntnisse. Eine angemessene Reisebereitschaft ist Grund-
voraussetzung.

Das Unternehmen
Bei unserem Mandanten handelt es sich um einen international ausgerichteten Service 
Integrator für Carrier und Service Provider. Wir bieten Ihnen die einmalige Chance, in einem 
innovativen Unternehmen mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen hoch-
anspruchsvolle Aufgaben zu übernehmen. In einem professionellen und erfolgreichen Umfeld 
können Sie sich kontinuierlich persönlich und fachlich weiter entwickeln.

xinonet ist spezialisiert auf HR-Dienstleistungen im Umfeld der IT-Infrastrukturtechnik, 
vorwiegend im High-end Bereich. Unsere Kernkompetenz sind zertifizierte 
Spezialisten, erfahrene Führungs- und Saleskräfte und entsprechende Talente. 
Übrigens: Auch Initiativbewerbungen sind ausdrücklich willkommen.

     Interesse geweckt? 
      Dann schicken Sie Ihre Bewerbung an: kandidaten@xinonet.com 
     Bitte senden Sie Dateianhänge ausschließlich als pdf.

     www.xinonet.com

http://www.xinonet.com
http://www.xinonet.com

